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会社概要 

■ 会社名 トリムタブ ジャパン有限会社 

  http://www.trimtab.jp/  

■ 設立  2006 年 4月 24日 

■ 所在地  〒107 -0062 東京都港区南青山2-2-8 DFビル5F 

■ 代表者 代表取締役 中谷健一 

■ 資本金 100 万円 

■ 従業員 2名（2010 年8月現在） 

 Company Profile  

 

 

[ 代表者プロフゖール]  

中谷健一 （なかや けんいち） 
 

¸ 株式会社リクルートで結婚情報誌の編集・メデゖゕプロデュースを経て、 
2000 年iモードフゔッションサ゗ト事業「エフモード」設立。 

¸ 2002 年 同サ゗ト事業をEBOし、独立。2004 年 取締役退任。 

¸ 2005 年 フリープロデューサーに。書籍上梓  

¸ 2006 年 トリムタブジャパン有限会社を創業。現職に。 
顧客満足と従業員満足を軸に、リゕルとデジタルを横断する戦略・企画を構築 
する、独自のコンサルテゖングを展開する。 

 

¸ 著書 
『成功するケータ゗通販』（゗ンデックス･コミュニケーションズ） 
『モバ゗ルマーケテゖングを活性化する企業携帯サ゗トの構築』(秀和システム) 
『｢どこでもオフゖス｣仕事術』（ダ゗ヤモンド社） 

 

¸ 雑誌連載 
WebDesigning 連載「モバ゗ルコンテンツ最前線」(毎日コミュニケーションズ) 

 

¸ 宣伝会議「モバ゗ルマーケテゖング」講師 
 

Customer Strategy  

Seminar Training  

Marketing Planning  
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提供サービス 

 Service  List  

 

顧客戦略コンサルティング 
 

 ̧ 顧客接点分析     スタッフ参加による顧客接点の【強み】発見セッション 

 ̧ ペルソナSTORY開発      顧客゗ンサ゗ト調査・ペルソナ構築セッション 

 ̧ オフライン動線最適化   商品・リゕル店舗・販促物・接客プロセスのモバ゗ルWeb最適化 

 ̧ ユーザーEmpower    顧客巻き込み型マーケテゖングプログラムの開発 

 ̧ スタッフEmpower 従業員巻き込み型マーケテゖングプログラム・人事制度の開発 

 

 

セミナー・研修 
 

 ̧ 成功事例研究研修     成功事例の共有と、理解促進のためのデゖスカッション 

 ̧ 戦略プランニング研修    セミナー形式でのマーケテゖング戦略構築デゖスカッション 

 ̧ 社員研修・セミナー   各種課題解決型のセミナー・研修 （オーダーメ゗ド型） 

 

 

メディアプランニング 
 

 ̧ 戦略的Web/モバイル構築 戦略セッションにもとづく要件定義書の作成 

 ̧ メディア事業サポート     サ゗ト構築/ リニューゕルに関するプロジェクト運営サポート 

 

 

・ リゕルとWeb/ モバ゗ルを横断する戦略設計、顧客動線の設計 
・ 経営層や一部の担当者だけでなく、顧客接点を預る従業員/ スタッフを巻き込むワークフローの構築 
 
を特徴として、コンサルテゖングを提供しています。「クラ゗ゕントの既存の強みを伸ばす」お手伝いをさせていただいてます。 
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顧客戦略メニューのシリーズ利用。 

 Service  List  

¸  お客様との対話をキーに、「スタッフとお客様が参加するマーケテゖング」のしくみを構築します。 
¸  マーケテゖング戦略を明確にし、Web/  モバ゗ル/   広告・宣伝・SP/ 接客/  DMなど、全顧客接点を有機的に接続。ROIを高めます。 
¸  つくりあげた戦略に基づいて、お客様動線やサ゗トを設計し、サ゗トや業務フローに実務として戦略実現の場を設けます。 
¸  各セッションやコンサルテゖングメニューは、単一でも、セットでも、ご活用いただけます。 
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STORY  

 

 

 

GFI  

 

Web  

 

Web/  

 

Empower 

 

 

FB  

 

Empower 

 

Web  

 

 

顧客戦略の策定 

顧客満足の構築 

スタッフ満足の構築 


